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5.3.3 Schilderwerk als visitekaartje

Of het nu gaat om het schilderen van een dak-

goot op vijf meter hoogte of een wand in de 

woonkamer, Gooijer Schilders heeft er verstand 

van. Het familiebedrijf begon in Wormerveer aan 

de Krommenieërweg waar vader Frans Gooijer 

voor zichzelf begon, als schilder met een win-

kel. Gooijer, toentertijd jachtschilder, had veel 

kennis van diverse verfsoorten en materialen. 

Het bleek een succes waarna Gooijer besloot om 

uit te breiden met meer winkels. Vandaag de dag 

bestaat Gooijer Schilders uit twee  grote winkels 

en het schildersbedrijf . Behalve verf en materia-

len is het assortiment uitgebreid met vloerbedek-

king, wandbekleding en woonaccessoires. Zoon 

Vincent heeft de leiding over de winkels, zijn 

broer Etienne ontfermt zich over het schilders-

bedrijf met twaalf schilders in vaste dienst. ,,Een 

uitdagende, leuke baan waarbij je voortdurend 

moet plannen. Ik moet ervoor zorgen dat de 

schilders het hele jaar door werk hebben. Op 

mooie droge dagen kunnen ze buiten schilder-

werk verrichten maar ik moet er ook rekening 

mee houden dat het slecht weer kan zijn.” 

De vakkennis van vader ging over op beide 

zoons. ,,Schilderwerk met een goede kwaliteit 

verf is van groot belang. Het is de bescherming 

van een pand. Maar de voorbewerking is net zo 

belangrijk. Goed schuurwerk is net zo belangrijk 

om het schilderwerk strak te krijgen.” 

,,Goed voorwerk komt het eindresultaat ten 

goede, alleen dan kan je kwaliteit leveren. Een 

mooi strak geschilderd gebouw of interieur is 

ons visitekaartje.” Behalve het onderhoud aan 

bedrijfspanden heeft Gooijer ook een tienjaars-

onderhoudsplan voor particulieren  ontwikkeld. 

,,De cliënt betaalt elk jaar een van tevoren vast-

gesteld bedrag. We zetten het pand goed in de 

verf en zorgen er tien jaar lang voor dat het 

schilderwerk optimaal blijft. De particulier heeft 

er dan geen omkijken meer naar en kan volop 

genieten van zijn vrije tijd.”

Vincent en Etiënne Gooijer
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